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SCHEDA DI ISCRIZIONE AL PROGETTO 
      Fax: 02.8515.5ail: statiuniti@mi
	Nome Azienda
	

	Indirizzo
	

	Telefono
	
	Fax 
	

	Persona di Contatto


	

	Persona che parteciperà all’incontro

	

	E mail
	
	Indirizzo Sito Web
	


1.
PROFILO AZIENDA

	Data di costituzione:
	

	Dipendenti:
	(< 20   ( < 50   ( < 100
( > 100

	Fatturato: 
	


2. SETTORE ATTIVITÀ

( Industria
(Commercio
( Servizi
( Trading

( Altro (specificare)
3.
SETTORE MERCEOLOGICO
(Meccatronica
(Meccanica agricola
              ( Macchinari per la lavorazione del legno

( Cantieristica navale            ( Energie Rinnovabili                    ( Macchinari per l’industria alimentare                          

( Farmaceutica                       ( Biotecnologie                              ( Lavorazione dei metalli                    

( ICT (specificare)……                                                                         ( Altro (specificare)…..
4.
DESCRIZIONE DETTAGLIATA DEL PRODOTTO/SERVIZIO

	Codice doganale: 
	

	Descrizione prodotto:
	

	Capacità produttiva(pezzi/anno): 


	


TIPOLOGIA DI CLIENTI SUI MERCATI ESTERI

	( Rivenditori diretti 
	

	(Distributori/grossisti
	

	(Main contractor
	

	(Importatori
	


5.
PROFILO COMMERCIALE
5.1. Principali mercati di esportazione

	(Europa
	

	(Sud America  (specificare quali paesi):
	

	(Medio oriente
	

	(Altro
	


5.2. Principali concorrenti (Aziende e/o Paesi)

_____________________________________________________________________________
5.3. Modalità di presenza sui mercati esteri (canali distributivi estero)

( Diretta
( Franchising

(Agente
( Grande distribuzione

(Cessione di licenza
( Rappresentante / Distributore

(Joint venture
( Altri (specificare)_________________________
5.4. I principali fattori di competitività per l’azienda sono:

(Design
(Prezzo / qualità

(Qualità
(Immagine

(Tecnologia
(Varietà gamma

(Unicità ed originalità del prodotto

Qual è il Suo attuale interesse nei B2B telematici?
· Identificare un partner per realizzare una Joint-Venture:


(Industriale
(Commerciale
( Tecnologica
· Realizzare una cessione di licenza / know-how
 (
· Selezionare una rete di distribuzione 
(

· Identificare un partner per impostazione di una rete franchising
 (
· Realizzare accordi con società trading per importazione e/o esportazione
 (
· Identificare imprese per accordi di produzione
 (
· Identificare fornitori di materia prima
 (
· Altro: 
 (
Eventuali informazioni aggiuntive e/o commenti:

E’ possibile aggiungere ulteriori informazioni in una nota separata
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Viale delle Industrie 19/d

30175 Venezia - Marghera (VE)
Tel. +39 041 0999311

Fax +39 041 0999303
E-mail: unione@ven.camcom.it 
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